2009年度绍兴市“十大风云越商”介绍
　　由绍兴市越商研究会和绍兴日报社联合主办的2009年度“十大风云越商”评选活动揭晓。本次活动着力关注在绍兴创业有成的绍兴籍企业家、在绍兴扎根发展的非绍兴籍企业家以及在外地作出突出贡献的绍兴籍企业家。评选活动以“转型、发展”为主题，本着“公开、公平、公正”原则，经公众参与投票，专家评定，公证处公证，综合各项评选结果，在20名候选人中选出以下“2009年度十大风云越商”。（按姓氏笔画为序）

　　董事长 尹晓民

　　浙江华发茶业有限公司

　　以华发为舞台，让农户唱主角，他扎根本土，帮助农户脱贫致富。尹晓民是导演，他让更多的故事变成传奇。

　　浙江华发茶业有限公司是尹晓民一手创办的一家民营企业，是目前中国厂房面积最大、加工能力最强、联结基地和联结农户最多，集科研开发、技术推广、生产加工、国际贸易为一体的大型绿茶生产加工出口企业。公司目前下属有5家公司，境外投资企业3家，境内合作企业2家，直接、间接建立茶叶基地16.2万亩，联结农户6万户，联结茶叶机械厂、茶叶初精制加工企业、茶叶贩销大户100多家。公司产品主要包括珠茶、眉茶、龙井茶、乌龙茶、辉白茶、蒸青茶等六大类系列产品，产品主要销往西非、北非、独联体、中东等地区。　　

　　在产业化经营过程中，华发成功地走出了一条“龙头企业+基地+农户”的产业化经营之路，不断完善、创新农民利益联结机制和产业化模式，建立茶叶基地，联结农户和茶叶贩销大户、茶叶供应商、茶叶机械厂、名优茶生产商等，基地内的产品实行保护价收购，全方位提供生产技术、管理、认证、检测、信息等服务，帮助农民、茶叶贩销大户共同致富。

　　总裁 石 磊

　　浙江洁丽雅纺织集团有限公司

　　他，父子搭档，子承父业，身体力行，不断创新，没有富二代的骄衿，脚踏实地一步一个脚印，开拓出一片湛蓝的天空。一块毛巾，在央视亮相，邀请明星作为代言人，而这是这个行业中许多人想都不敢想的事情，石磊和他的“洁丽雅”敢吃螃蟹，创下了中国毛巾行业第一品牌！

　　2008年，他的“洁丽雅”喜获“中国行业标志性品牌”荣誉称号。2009年6月，“洁丽雅”以品牌价值30.90亿元第三次荣膺“中国500最具价值品牌” 第275位，是中国毛巾行业品牌价值最高的企业。现全集团累计员工5000多名，2009年新增就业岗位600多个，为社会提供了就业机会。 

　　随着企业的不断壮大，取得良好经济效益的同时，他和他的“洁丽雅”不忘回报社会。积极开展“创业创新 爱乡惠民”的活动，努力支持新农村建设。积极开展扶贫帮困活动，企业提供设备，把毛巾的后道生产线安在了诸暨市岭北镇的一个贫困村，实际解决了当地的剩余劳动力，让他们不走出家门就可以像城里人一样上班，为该村60多户农民解决了就业问题，增加了稳定的收入。2009年初又与浙一医院、浙江省交通厅等部门联合支持兰溪市香溪镇的新农村建设，积极拓展外协基地建设，送工厂到村口，送岗位到门口。改革敢干为先，事业稳如磐石。这就是石磊！

　　董事长 孙永根

　　浙江天圣控股集团有限公司

　　孙永根，一位谦逊的年轻企业家。引导着一个集化纤制造、织造印染、毛纺织、房地产开发、贸易及投资于一体的大型综合性民营企业——浙江天圣控股集团。他一直秉承着“创造价值，利益社会”的理念，践行着“以人为本，创造高质量的产品和生活奉献社会”的办企宗旨，从容驾驭着“能源与环境”、“生产与安全”、“企业与员工”、“企业与社会”四大关系。

　　在他的带领下，企业加快了转型升级的步伐，在这方面投入的资金已达10多亿元。目前企业已通过ISO9001质量体系认证、ISO14001环境体系认证和国际生态纺织品认证。“阻燃防静电超细纤维灯芯绒”被确认为浙江省名牌产品，“QFC”被确认为浙江省著名商标。企业还被中国纺织产品开发中心确认为国家差别化面料开发基地，并被认定为浙江省高新技术研发中心、绍兴市区域科技创新服务中心，同时又是国家商务部“中国-柯桥纺织指数”信息采集点，企业是中国民营企业500强、浙江省百强企业、浙江省制造业百强企业、浙江省高新技术企业。

　　仅2008年，天圣集团就纳税7317万元，解决了4136人的就业问题，还积极参与扶贫帮困、赈灾救急等社会公益活动。在金融危机面前，他所掌舵的“天圣”见证了民营企业的顽强和自信;在全球经济的今天，孙永根和他的天圣集团将永远守护“业精、人和”的企业精神，更将一如既往地坚持仁德经营、创新发展，做最可以信赖的人，制造最可以信赖的产品，成为全球高端时尚流行面料的发源地！

　　董事长 张道才

　　浙江三花股份有限公司

　　张道才与他的三花控股以自主品牌的名义吹响了中国制冷空调部件行业的集结号，2009年“三花”走上了新的征程。

　　三花以“成本领先”战略实现全球崛起，并正推行从“成本领先”向“技术领先”的战略转型，创造“全球制冷空调部件王国”。他们的掌门人张道才当选亚太华商领袖联合会副会长，荣获全国乡镇企业家、中国经营大师、中国优秀企业家、中国优秀民营企业家、浙江省中小企业创业指导大师、浙江制造领军人物、浙江民营经济杰出人物，浙江大学MBA特聘导师、亚太最具创造力华商领袖、世界杰出华人奖等荣誉称号。“三花”先后获得中国优秀企业、国家高新技术企业、全国重合同守信用企业、浙江省纳税百强企业、浙江省慈善贡献奖、中国制造业企业500强、中国500最具价值品牌、中国名牌、中国驰名商标、全国质量奖等多种荣誉称号。

　　董事长 庞宝根

　　宝业集团股份有限公司

　　有一个响亮的名字——庞宝根！他是一位享受国务院特殊津贴的学者型专家，30余年的探索使他走上一条软实力、硬道理的发展之路，他所创建的宝业集团崛起在绍兴西部的西小江畔。

　　他对社会的贡献巨大，集团主营建筑、房地产、住宅产业化三大业务，在国家税务总局2008年度中国所有企业集团纳税500强名单中列294位，为社会解决了8万多个就业岗位。 

　　他的企业发展顺应潮流，转型与时俱进。在崇尚“绿色”的环保理念下，“宝业”积极响应国务院【1999】72号文件精神，致力于发展住宅产业化，自主研发了各种“节能、环保、省地型”集成工业化住宅体系，并已应用于房地产开发和城乡统筹发展的新农村建设中，产品还进入中东、非洲等国际市场。此外，还投巨资建成了国内唯一可以对建筑物进行全方位质量和环保节能指标检测的实验室，填补了该领域国内空白。 2009年4月10日，该研究院被授名为“国家建筑工程技术研究中心建筑工程与住宅产业化研究院”；同年7月，宝业还被住房和城乡建设部批准确定为国家住宅产业化基地。　

　　展望未来，宝业将充分发挥国家级研究院的研发和科技优势，为提升传统建筑业，努力使住宅产业化成为继汽车、家电后又一大新型先进制造业，为发展国家绿色环保的低碳经济而贡献力量。

　　董事长 骆冠军

　　冠军集团有限公司

　　在诸暨榧农的眼中，他是一棵可依靠的大树。他不仅让千年珍果——香榧香泽四方，还让千家万户广泽荫庇。也许，数字并不能界定一个企业对地方经济的发展到底有多大作用，然而，金杯银杯不如老百姓的口碑，在诸暨盛产香榧的枫桥赵家镇，榧农喜笑颜开，他们说自家香榧的价格一路“飚升”，从1993年每公斤30元到2008年上升为每公斤270元！懂行的人知道，这并不是仅仅几个变化的数字，这里面蕴藏的是对香榧的种植新技术、加工新工艺、标准化等一整套的科技革新，这里面倾注着的是骆冠军的无数心血，但功夫不负有心人，也许，骆冠军与香榧结缘纯属偶然，但这一结缘却结下了累累的果实。

　　心系百姓、致富一方的他，先后创立了诸暨市枫桥香榧综合研究所、诸暨市香榧省级科技创新服务中心，并成立了诸暨市冠军香榧业经济合作社，联结基地5万余亩,带动农户3万余户。每年可为山区农户增加经济收入近亿元。有效地推动全省香榧产业化，取得了明显的经济效益和社会效益。2007年，骆冠军和松阳县村头村结为扶贫对子，增送香榧苗木5000株，使贫穷落后的山区农民走上了致富奔小康的道路。骆冠军同志作为省香榧产业协会会长，充分利用赵家镇千年香榧林特有的文化和历史背景，积极参与组织申报了国家香榧森林公园和国家级非文化物质遗产申报工作。“冠军”商标被认定为“中国驰名商标”，2009年被浙江省人民政府授予“浙江省模范集体称号”。

　　董事长 赵建昌

　　富陵集团

　　在一个英雄辈出的时代，成为能够呼风唤雨的英雄，总是凤毛麟角。在2009年度的绍兴石化行业中，能够内外兼修豪气干云的，似乎只有赵建昌才有此等魅力。

　　赵建昌从农村基层干部成为民营企业家，经过近20年的拼搏，把一个原来作坊式的村办企业发展成为一家拥有38亿元资产的国家级高新技术民营企业。

　　为跳出传统产业小圈子，他大胆向国外引进塑料薄膜生产流水线，开创了行业的新路子；为突破薄膜企业发展的瓶颈，他投资15亿元建造了年产30万吨聚丙烯的三圆石化企业，掌握了产品源头的主动权；为应对国际石油价格的大波动，他果断采取缩短原料进货周期，实施按生产需求进料，有效避免了经济损失；为做大做强企业，他加大投入力度，于2008年底又投资10.8亿元建造年产30万吨的高抗冲聚丙烯石化项目，投资3.6亿元建造宁波北仑港和嘉兴乍浦港两处码头，立足主业拓展升级。

　　董事长 徐国生

　　浙江宏达制衣有限公司

　　命运偏爱有准备头脑的人。正是基于对全球针织服装市场未来走势精确的把握，徐国生在全球金融危机爆发的时候，敢于“亮剑”，创立自己的品牌。

　　2009年初，一枚由意大利著名设计师设计的“哥伦比娜”品牌犹如一颗新星应运而生，并在中国和意大利同时成功注册；徐国生广招人才，成立“浙江哥伦比娜时装有限公司”，聘请意大利资深服装设计师建立创意工作室，在品牌之都青岛组建营销总部运营国内外市场；诚邀国内战略合作伙伴，选定在哈尔滨、大连、上海、杭州等10大城市高端商场建立20多家专卖店。九月初，一万余件“哥伦比娜”商标的高品位针织羊绒衫隆重与国内消费者见面，产品上市以来，凭着创新款式和优良品质深受顾客青睐，市场前景看好。“哥伦比娜”亮剑内贸市场，标志着宏达公司成功地走出了自主创牌第一步，推动了企业从“劳动密集型”向“科技、商贸综合型”华丽转身。2009年宏达公司呈现出一派金融危机下的宏达“五增现象”：增工资、增员工、增产值、增效益、增贡献的良好势头。

　　董事长 徐爱华

　　浙江华联集团有限公司

　　有一首诗这样赞美她；山里,有这样一把剪刀，裁开的是七彩面料，缝合的却是五湖四海/山里，有这样一只烫斗，斗中堆着原始的木炭， 山里人用热情点燃那血红的炭火，正是一颗赤诚之心/山里，有这样一台缝纫机 ，靠着日夜不息的转动， 痴情地做着“黛琳娜”之梦/终于，在山外，不！在国内外，传遍了“浙江华联”的友爱，所代理的CORNELIANI北京旗舰店开业，标志着华联集团与国际尖端品牌的合作序幕徐徐拉开……

　　是的，她从山里的几台缝纫机作坊走出来，可如今，她的企业已经发展成为一家集运营服装品牌、商贸流通、房产置业、金融投资等于一体的综合性现代化集团企业！在全球共同应对金融危机的当头，她带领华联企业积极进取，调整商业营销模式……2009年7月，她还代表中国浙江女企业家在台湾举行的两岸四地女企业家经贸论坛上发言，为增进两岸妇女交流，推动两岸四地女性企业家合作建言献策。

　　润物细无声，当春乃发生。“浙江华联”在“创业、创新、创牌”的征途上，先后被评为“中国服装行业双百强企业”、“全国青年文明号”、“浙江省国税纳税AAA级企业”、“浙江省诚信企业”、“浙江省重点民营企业”等等，今年，她被授予全国三八红旗手的光荣称号。她是业界翘楚，女界骄傲！　

　　总裁 蔡少雄

　　冠南企业

　　在国际金融危机的背景下，绍兴纺织业却演绎着比历年都要好的传奇，而他——蔡少雄，则是书写这一传奇的代表人物。 

　　蔡少雄从福建晋江走来，却赫然成为中国轻纺市场的引领者：他是绍兴地区开发生产摇粒绒面料的创始人，他所研发的摇粒绒，带动了千万当地的从业人员；他从国外引进的烫金面料生产线、自主研发的烫金膜产品，推动了绍兴地区烫金产业的兴旺发展；在印染行业严峻形势的今天，作为绍兴市的荣誉市民，蔡少雄投资的染厂在经济风浪中领航，并染绘出蔡少雄先生半辈子经商的传奇色彩，进一步推动了绍兴地区针织产业的发展。

　　他心雄万夫、胆识非常，用大气魄、大手笔、大胆略不断地拓展他的基业宏图。即使在全球性的金融危机下，他的冠南企业仍拆资7亿元，兴建了“绍兴轻纺贸易中心”，“绍兴轻纺贸易中心”是一家集市场、商务、酒店、物流、休闲于一体的星级纺织面料市场。绍兴轻纺贸易中心一期于2009年3月成功开业，即被中国纺织工业协会授予“中国纺织品牌展示基地”称号，为万千轻纺商家的产业发展提供了另一个拓展平台，亦为绍兴打造现代化国际纺织之都增加了浓重的一笔，有利于绍兴纺织市场商圈长期保持中国乃至全球行业中心地位不动摇。

